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Programa Sebraetec 

 
Área - Inovação 

 
Subárea- EVTE  

 
Solução- Desenvolvimento Tecnológico – Estudo de Viabilidade Técnica 

Econômica  
 
 

OBJETIVO 

 
O QUE É DESENVOLVIMENTO TECNOLÓGICO: 
Serviços tecnológicos especializados de desenvolvimento de serviço, produto ou 

melhoria de processo, com vistas à incorporação de inovação tecnológica nas 

empresas. 

 
O QUE FAZEMOS NO DESENVOLVIMENTO TECNOLÓGICO -  ESTUDO DE 
VIABILIDADE TÉCNICA E ECONÔMICA: 
Elaboração de estudos que visam demonstrar a viabilidade técnica e econômica de 

projetos de inovação. 

 

Atuação da consultoria: 
 
 EVTE de projetos de inovação: viabilidade de novos produtos, processos ou 

serviços; 

 EVTE de projetos de expansão da produção: viabilidade de aquisição de novas 

máquinas, equipamentos e ampliação da estrutura física; 

 EVTE de projetos de melhoria de processos produtivos: viabilidade de aquisição 

de novos sistemas informatizados – software e hardware; 

 EVTE de projetos de franquia: viabilidade da franquia. 

 
Vedações da consultoria: 
 
 EVTE que não vise à implementação de algo novo na empresa, por exemplo: 

EVTE da empresa em si e estudo/diagnóstico econômico-financeiro da empresa. 

 A entidade executora que fará a elaboração do EVTE não pode ser a prestadora 

do mérito a ser analisado no EVTE e nem ter qualquer tipo de envolvimento com 
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tal. Por exemplo: a entidade executora que analisa a viabilidade da compra de um 

equipamento não pode comercializar ou estar envolvida na comercialização de tal 

equipamento 

 
ESTRUTURA / CARGA-HORÁRIA 
 
30 a 182 horas 
 
PÚBLICO ALVO 
 
 Microempreendedor Individual (MEI) 

 Micro Empresa (ME) 

 Empresa de Pequeno Porte (EPP) 

 Produtor rural  

  Artesão 

 
PRÉ-REQUISITOS NECESSARIOS PARA O PARTICIPANTE 
 

Solução aplicada apenas para Pessoa Jurídica 
 
 
ENTREGA DOS SERVIÇOS CONTRATADOS 
 

 Relatório final/ termo de conclusão – Sebraetec. 

 Relatório técnico - EVTE elaborado onde deverá constar 

obrigatoriamente os dados abaixo: 

PARTE I  

1.1 -  Infra-estrutura Empresarial 
 

Localização 

Área Física 

Processo Produtivo 

Capacidade Instalada 

Fluxo de Produção 

Lay-out 

Matérias-primas e insumos necessários 

Problemas Ambientais 
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Mão-de-obra necessária 

1.2 - Análise de Mercado e Competitividade 
 

Macroambiente do Empreendimento: Ameaças e Oportunidades 

Análise do Mercado 

Definição do Mercado Alvo 

Ciclo de Vida: Empresa, Produto e Serviço 

Consumidor 

Fornecedor 

Concorrente 

PARTE II 
 
2.1 - Viabilidade Técnica 
 
Descrição Detalhada dos Produtos e Serviços 

Características 

Objetivos 

Características da Inovação 

Tecnologia Utilizada 

Investimentos Fixos Programados 

Construções Civis e Instalações Complementares 

Máquinas e Equipamentos 

Cronograma Físico-Financeiro 

PARTE III 

3.1 - Viabilidade Econômico-Financeira 

Plano de Investimentos 

Investimentos Fixos 

Dimensionamento das necessidades de Capital de Giro 

Resumo da Demonstração de Resultado 

Avaliação Econômico-Financeira do Negócio para 5 anos 

Capacidade de Pagamentos (com recursos próprios e de terceiros) 

Fluxo de Caixa do Projeto 

Indicadores Econômico-Financeiro 

PARTE IV 

4.1 - Plano de Marketing e Comercialização 
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Análise da Situação 

Cenários 

Vendas/Distribuição 

Mercados Estratégicos 

Estratégias de Marketing – Planos de Ação 

Sistema de Controle (Gestão de Estratégia de Marketing) 

PARTE V 

5.1 - Aspectos Organizacionais e de Gestão 

Definição da Estrutura Organizacional 

Currículo e Experiência das Pessoas Envolvidas 

Mecanismos de Acompanhamento e Avaliação 

Capacidade Adaptação da Empresa no Ambiente de Negócio 

5.2 - Planejamento Estratégico 

Análise do Ambiente 

Tendências  

Oportunidades e Ameaças 

Pontos Fortes e Pontos Fracos 

Construção de Cenários 

Seleção de Alternativas Estratégicas 

Definição das Metas e Objetivos 

5.3 - Alianças e Parcerias 

PARTE VI  

6.1 - Conclusão da Viabilidade da Proposta  

 

CERTIFICAÇÃO 

Não se aplica 

 

 
Obs: Consulte a programação dessa solução com a instituição ofertante 


